证券代码：300232                                证券简称：洲明科技 
深圳市洲明科技股份有限公司投资者关系活动记录表（六）
                                                      编号：2018-006
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □利润说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他  

	参与单位名称
	清水源投资：程宇楠
招商证券：李凡
民生证券：胡独巍
博普资产：何瑞琳
民生证券：赵翼
	敦和资产：章宏帆
招商银行：侯锐
招商银行：刘飞羽
招商银行：乔汉青
博道基金：刘大龙

	时间
	2018年8月24日 10:00-12:00

	地点
	公司福永总部5楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书徐朋
证券事务代表袁瑜珠

	投资者关系活动主要内容介绍
	本次投资者关系活动以会议交流的方式进行，董事会秘书徐朋先生就半年度报告的内容与公司的经营发展情况与投资者做了简单沟通交流，主要内容如下：
一、2018年半年度经营情况的讨论分析
1、经营数据回顾
经过2017年的战略布局，公司已形成了LED显示屏、LED照明（包括LED景观照明、专业照明）两大业务板块，各板块之间协同发展，共同促进公司业绩平衡、稳健增长。
2018年上半年，公司LED显示屏营业收入为16.29亿元，同比去年增长43%，LED照明（含专业照明和景观照明）营业收入为3.85亿元，同比去年增长375%；LED小间距产品销售收入为9.86亿元，同比去年增长52%。目前，公司LED显示屏市场份额全球前三，其中LED租赁显示屏市场份额全球第一
2、小间距业务情况介绍
随着成本的不断下降和解决方案的不断成熟，LED小间距在专业显示市场的发展呈现出两大发展趋势，一是细分领域的应用场景不断增多、行业空间不断释放；二是向省级—地市级—区县级的不断下沉及深入，由此推动LED小间距在专业显示市场渗透率和普及率的持续提升。
就洲明科技而言，一方面，公司在行业方面不断深耕细作，形成了公安、交通、会议、教育等十多个细分行业，并为每个细分应用领域配备专门的销售与产品团队，深度挖掘行业客户的需求点，另一方面，公司注重“软实力”的升级，在可视化解决方案、Mini LED、三维智能交互技术等方面加大研发力度，不断提升核心竞争力，为客户提供综合性的解决方案。
[bookmark: _GoBack]3、LED小间距新兴领域的拓展
针对新兴的会议室市场，公司面向全球首发UTVⅢ176寸商用一体机，该产品采用一体化设计，配有洲明自主研发的操作系统，无需外接设备即可使用，拥有高色域、宽视角、震撼音效、快速安装、一键开机、全前维护、无线投屏、内置远程会议系统等多项功能优势，通过该产品与解决方案的互通互联，公司将为中大型会议室、多功能厅、展厅、教室等领域提供更高效、更专业、更智能的体验。同时，针对电影院市场，在技术方面，公司正积极研发适用于影院专用的、满足DCI国际标准的LED显示屏；在市场方面，公司已成立相关的行业解决方案部门，与相关的影视公司进行合作，为LED小间距进入电影院市场提前布局。
4、照明板块业务简介
2017年，洲明科技在照明板块先后并购了爱加照明、杭州柏年、清华康利等几家公司，在景观照明和专业照明领域进行战略布局。凭借上市公司资本、成本、平台等优势，公司对并购公司进行充分的资源整合，使得照明板块的收入水平和盈利能力实现较大幅度地提升。就清华康利而言，报告期内，清华康利积极参与了青岛灯光盛宴，承办了青岛市南区、市北区、城阳区、崂山区、黄岛区等多地的楼宇和绿地及山区亮化，结合新型的照明科技元素和设计手法，巧妙地将中华传统文化、青岛地区风貌等多种元素融入其中，打造了极具地域特色、人文内涵和建筑亮点的标志性景观亮化工程，清华康利也由此荣获“上合组织青岛峰会照明建设贡献奖”。
5、未来展望
[bookmark: _Hlk522701323]未来，公司将充分发挥集团内各子公司的优势，坚持以研发形成推动力量、以知识产权构建护城河、以精益生产打造全球一流的显示解决方案提供商；坚持以规划把握市场、以设计拿下工程、以工程实现利润、以运营实现利润的可持续性发展战略，持续整合各行业经验丰富的精英，组成专业的项目团队，运用全息成像技术、幻影成像技术、立体投影等技术方法打造集科技、艺术、与文化相融一体的照明综合性解决方案。公司将始终坚持“显示光彩世界，照明幸福生活”的企业愿景，构建显示与照明协同发展的产业资本平台，为城市光环境提供智能化、信息化的解决方案与运营服务，将洲明科技打造成为领先的光环境管理服务商。 
二、投资者交流环节
1、中美贸易战持续升温对公司的影响有多大？
回复：总体来讲，贸易战对公司影响不大，原因如下：首先，LED上中下游全产业链都在中国，尤其是小间距技术，中国公司更是占据绝对优势，海外几乎没有公司可与中国企业的小间距产品竞争，公司在小间距领域深耕多年，凭借技术、品牌、人才等优势，在全球市场拥有较高的市场占有率；其次，在制造成本方面，公司通过持续推行智能化、精益化生产，规模效应良好，与海外企业相比具备成本优势。此外，公司采取了如下措施以应对可能的贸易风险：
（1）在稳定现有海外市场业务的基础上，积极拓展国内及其他政治稳定地区的市场，分散贸易摩擦可能带来的潜在风险；
（2）持续推行智能化、精益化生产，提升规模效应，保持制造成本优势，增强自身对抗贸易风险的能力；
（3）加大投入并整合现有的海外仓储中心与服务中心，计划通过海外设厂或并购海外渠道的方式建立全球多处制造基地以降低贸易政策带来的风险。
2、请问政府去杠杆是否会影响公司照明板块的业务？
回复：在目前国内经济去杠杆的背景下，地方政府对大型项目的投资受到一定程度的限制，但景观照明与其他项目投资相比，存在投资小、见效快的特点，在改善城市面貌、体现城市内涵、提升居民幸福感的同时能显著推动城市夜间经济发展，因此景观照明已成为地方政府为之青睐的投资之一。于此同时，公司深知现金流是企业生产经营活动的血液，对于景观照明项目建立了严格的风险控制体系，从项目前期筛选、中期实施、后期收款等各个环节，公司都会对资本结构、债务状况、筹资成本、资金运用、资金回笼情况进行实时监控，密切关注应收账款及现金流风险。报告期内，公司在集团层面成立了景观照明事业发展管理委员会，在业务快速扩张的同时，统筹内外部资源，以实现景观照明板块内各子公司的协同、高质量发展。
接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年8月27日



