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深圳市洲明科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2019-005
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □利润说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
■其他（电话会议）  

	参与单位名称
	广发证券：彭雾
沣谊投资：刘志来
中信证券：何信
中信证券：蔡霁磊
华泰资产：符昌诠
嘉实基金：谢泽林
国寿安保基金：张韬
富安达基金：李飞
泰康资产：程振宇
百年保险：李振亚
	人寿保险：李虒
中庚基金：王浩冰
中银基金：丁戈
凯石基金：周德生
博时基金：王谋
国投瑞银：吴潇
天安人寿：曹勇
敦和资产：章宏帆
申万菱信基金：卢扬
长江保险：郭昊

	时间
	2019年7月15日 16:00-16:40

	地点
	公司福永总部5楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	投资者关系总监/证券事务代表袁瑜珠

	投资者关系活动主要内容介绍
	本次投资者关系活动以电话会议的方式进行。首先，公司投资者关系总监兼证券事务代表袁瑜珠对公司2019年半年度业绩预告和非公开发行股票预案进行了简要介绍，随后与投资者进行了沟通交流，主要内容如下：
一、本次电话会议背景介绍
公司于2019年7月12日发布了《2019年半年度业绩预告》和《创业板非公开发行A股股票预案》，根据公司2019年半年度业绩预告数据显示，公司2019年上半年归属于上市公司股东的净利润为25,142万元—27,556万元，比上年同期增长25%—37%。公司本次拟向不超过5名特定投资者非公开发行股票，募集资金总额不超过人民币11.2亿元，用于“大亚湾LED显示屏智能化产线建设项目”和“补充流动资金”，本次就大家比较关注的这两个问题及其他问题进行交流。 

[bookmark: _GoBack]二、投资者交流环节
1、公司上半年小间距业务开展情况怎么样？
2019年上半年，公司积极应对外部贸易环境的变化，深耕主营业务，持续加强国内外市场的开拓，为客户打造行业领先的LED应用综合解决方案，经营业绩保持稳健增长。
在国内方面，在智慧城市的建设热潮下，公安、交通、人防、能源、司法等作为城市运行的核心组成部分，对数据高清化、可视化的需求将持续涌现。2019年上半年公司在控制系统及解决方案上持续加大开发力度，为客户提供统一、便捷、高效的调度应用控制系统，目前，公司的可视化解决方案在智慧公安、智慧交通、智慧人防等多个应用场景成功运行。在海外市场，高端会议室、展厅、高端零售店的旗舰店、会展等需求依然旺盛，公司借助良好的品牌优势和完善的销售服务体系优势，不断开拓海外市场。

2、7月12日，公司发布了非公开发行股票的公告，请问公司本次融资是基于什么考虑？ 
首先，随着数字化、可视化、信息化、智能化的综合智能政务办公需求与日俱增及产品的不断创新，LED显示屏的应用领域将持续延伸，LED显示屏行业特别是小间距LED显示屏行业保持快速增长，市场发展前景良好。根据高工产业研究院（GGII）发布的研究报告，预计小间距 LED 显示屏将延续高速增长，2018-2020年小间距LED显示屏市场规模复合增长率在44%左右。
其次，满足 Mini LED 显示屏规模化生产的需要。根据高工产业研究院（GGII）的预测，2018-2020 年 MiniLED有望保持 175%左右的增长，2020 年 Mini LED场规模将达 22 亿元，Mini LED显示屏将成为 LED显示屏市场新的增长点。公司在 Mini LED显示屏技术领域拥有深厚的技术基础与研发储备，是国内少数具有 Mini LED显示屏规模化生产能力的企业之一。但鉴于Mini LED显示屏与其他显示屏在工艺上存在差异，公司目前 Mini LED显示屏产线不足，尚无法进行大规模批量化生产以迅速占领市场。Mini LED显示屏产线扩建，实现规模化，是公司抓住行业发展先机，抢占市场份额的重要举措。
最后，公司的LED显示屏业务持续快速增长，2016年-2018年，公司LED显示屏收入分别为158,303.60万元、265,316.25万元和 371,019.36万元，同比增长分别为34.79%、67.60%和39.84%。同时，公司的LED显示屏的工艺、技术、售后服务等均处于全球领先的地位，市场占有率位于行业前列。但是2017年和2018年LED 显示屏生产线的产能利用率分别为80.35%和82.40%，公司需要新建LED显示屏生产线，以满足市场日益增长的需求。目前公司正紧锣密鼓地推进大亚湾二期生产基地的建设，预计二期满产后集团LED显示屏产能可持续扩大，从而实现智能制造水平和生产效率的大幅度提升。届时，大亚湾产业园将成为全球领先的LED显示屏智能制造基地，为集团内各子公司协同一体、整体运营奠定坚实的产业基础。

3、小间距行业的发展趋势和特点是怎样的？ 
第一，小间距商用显示市场渗透率不断提高。在万物互联和智慧城市的背景下，LED显示屏的功能不再局限于“单向传播”，而是转向“智能交互”阶段，显示屏将成为人与数据的交互核心，为用户带来场景化、沉浸化体验。随着产品的不断创新、成本的不断下降及交互感的持续升级，小间距LED在会议室、教育、商场以及电影院等商用显示应用领域发展迅速。根据奥维云网数据显示，2018年中国商用显示市场规模预计达766.4亿元，同比增长率达39.1%，其中小间距LED的渗透率仅为8.7%，但增速高达76%。小间距LED在商显市场的加速应用有望打开千亿级的市场空间。
第二，点间距不断缩小，Mini LED显示进入量产时代。根据LEDinside的预测，2018年P1.2~P1.6的小间距LED占全球小间距市场的比重约为39%，已成为全球小间距LED显示的主流产品。随着消费者对显示效果要求的逐渐提升及成本的进一步下降，未来几年P1.2~P1.6以及更小间距P1.1以下的产品将最具成长动能，预计2018~2022年的年均复合增长率分别达32%和62%。随着Mini LED技术成熟度提升，成本逐渐下降，未来Mini LED将逐渐实现向商用甚至民用领域的应用。
第三，市场竞争逐渐向技术、质量、品牌和服务等综合实力竞争转变。LED显示屏经过多年的发展，当前国内LED显示屏行业已经进入了新的发展阶段。由最初的粗放竞争逐渐转向以资本、技术为代表的综合实力的竞争，企业综合实力、品牌的竞争决胜要素逐步强化。未来随着行业的发展，品牌影响力大、综合服务能力强的企业将享有更高的品牌溢价，获得更多客户的认可，市场份额将进一步向优势企业集中。

4、中美贸易摩擦对公司影响如何？
中美贸易摩擦对公司影响不大，主要原因如下：
（1）LED上中下游全产业链都在中国，尤其是小间距技术，中国公司与海外公司相比，无论是从技术上还是成本控制方面都占据绝对优势。
（2）公司在美国已建立了生产基地，已实现了部分产品在本地自产自销，在一定程度上缓解了贸易摩擦对公司的影响。
（3）公司在美国已建立了完善的渠道建设、本地化服务等销售服务体系，并且已完成了对美国纳斯达克上市公司Trans-Lux Corporation的收购，借助该公司的品牌和渠道优势以及本地化的服务人员，使得公司在美国市场的销售额及毛利率得到了较大的提升，有效提升了公司在美国市场的快速响应能力及综合竞争力。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年7月15日



